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P R O F I I L I

Tuloksellinen myyntitykki: Telian 200 myyjästä sijalle 35/200 kolme kuukautta peräkkäin, ansio n. 4 000 €/kk. Myyn
puhelimessa, kasvokkain, B2B:ssä ja sisään tulevassa asiakaspalvelussa – kuuntelen asiakasta ja perustelen arvon hänen
omilla sanoillaan. Tavoite: 6 000–9 000 €/kk.

AVA I N T U L O K S E T

K O K E M U S

Telia – Provisiopohjainen myyjä
2026 · N. 6 KK · PUHELINMYYNTI, F2F & B2B

Myin liittymiä, kotinettejä, TV-palveluita ja F-Securen turvapalveluita; tein monipuolista myyntityötä: B2B:tä, sisään
tulevaa asiakaspalvelua, F2F-myyntiä ständillä ja ulospäin soitettuja kylmäsoittoja. Provisio perustuu
tehokkuuskertoimeen: kertoimen saavutettua 1.0:n avautuvat suoriutumisbonukset. 17 €/h + provisio, ansio n. 4 000
€/kk, sijoitus 35/200. Telia oli jatkamassa sopimustani, mutta koko myyntiorganisaatioon tullut rekrytointikielto keskeytti
jatkon. Rakensin automaation kirjauksiin ja osoitehakuun.

RUK / Rannikkoprikaati, Dragsvik – Myyntitiimin johtaja
2025 · RANNIKKOPRIKAATI, DRAGSVIK (RUOTSINKIELINEN PRIKAATI)

Valmistuin aliluutnantiksi hyvin arvosanoin. Johdin kurssin ilmoitushankinnan myyntitiimiä (6–10 hlö): 80 000 € / 12
päivää, 214 % tavoitteen ylitys, 40 % kurssin budjetista, paras tulos viidestä yksiköstä.

Arkadian yhteislyseo – Ylioppilas
2022–2024

Lukio kahdessa vuodessa – koulun yli 100-vuotisen historian ensimmäinen kaksivuotinen suoritus. Keskiarvo n. E.

TA I D O T

Puhelinmyynti · F2F-myynti · Digimyynti · B2B · Provisiomyynti · Zoho CRM · Tiiminjohtaminen · Itsensä johtaminen ·
Python · Automaatiot · Tekoäly (3+ v) · Verkkosivut

K I E L E T

Suomi – äidinkieli Englanti B2–C1 Ruotsi B1–B2 Japani A1–A2

Sijoitus 35/200 Telian myyjistä – 3 kk putkeen, ansio n. 4 000 €/kk provisiolla.
Monipuolinen myyntityö: B2B, sisään tuleva asiakaspalvelu, F2F-myynti ständillä ja ulospäin soitettu kylmäsoitto.
80 000 € myyntitiimillä 12 päivässä – 214 % tavoitteen ylitys, 40 % kurssin budjetista.
Johdin 6–10 hengen myyntitiimiä – paras tulos viidestä yksiköstä.
Rakensin automaation kirjauksiin ja osoitehakuun – ominaisuudet puuttuivat järjestelmistä.
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